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Utmutatd kezdé exportérdknek

NEVJEGY

Cégnév: EURO-UNIOR Fiitéstechnika Kft.

Székhely: Oroshaza

Agazat: Fémipar

Cégalapitas datuma: 1992

Exporttevékenység kezdete: 2008

Arbevétel 2013-ban: 208.944 eFt

Export 2013-ban: Az arbevétellik 25 %-a exportbdl
szarmazott

Legfontosabb exportpiacok: Eurépai Unié

A gazprogramtol az exportpiacokig
Exportkalauz Példatar - EURO-UNIOR Kft.

A rendszervaltas utani atrendezdédés idején sorra alakultak itthon a kulfoldi-
magyar vegyesvallalatok. A hazai cégek befektetoket kerestek, és
exportlehetéségeik fejlesztését remélték ettél. A kilfoldi vallalkozasokat
azonban tobbnyire egészen mas célok mozgattak: igy kivantak a termékeiknek
magyar piacot szerezni, vagy pedig felvasaroltdk nalunk a sajat
konkurenciajukat, majd felszamoltak a leanyvallalatot. Az EURO-UNIOR Kft.
azon kevés cég kozé tartozik, amelyek tulélték a szamukra hatranyos helyzetet,
okos politikaval kivasaroltak a kulfoldi partner uzletrészét. Szabé Géza
ugyvezetd igazgatdé a tevékenységiikrdl, tapasztalataikrol és arrdl is mesélt,
hogyan sikerilt végul exportpiacra lépnitik.

Az EURO-UNIOR Flitéstechnika Kft. tobb mint fél évszazados tapasztalattal
rendelkezik a hazai piacon. A cég elddjét, a Lakatos és Gépipari Javité Kisipari
Termeld Szbvetkezetet 1957-ben alapitottak meg Oroshazan. A hetvenes évek vegén
a szbvetkezet a széles profilbéviilées miatt harom leanyvallalatot hozott létre.

1992-ben a korabbi anyacég jogutodjaként, EURO-UNIOR Kft. néven német-magyar
vegyes tulajdonu kft-vé alakultak at — 1/3 rész német téketulajdonnal. 1999-ben
kivasaroltak a német lzletrészt, és 100%-0s magyar privat tulajdonu vallalkozaskent
miikédnek tovabb. Jelenleg két telephelyen 29 fét foglalkoztatnak.

F& profiljuk a kazangyartas, de a flitéstechnikara jellemzé mas gépipari tevékenységet
is folytatnak. Emellett tlizvédelemmel, és ahhoz kapcsolodo termékek forgalmazaséaval
foglalkoznak. A vallalat szem elbtt tartjia az aktualis trendeket. A flitbberendezéseket
folyamatosan fejlesztik, a gépipari beszallitéi kapacitast rendszeresen korszertisitik,
bévitik, valamint az energiahatékonysag névelését célzo alternativ energiaforrasokat
hasznosité kazanokat is gyartanak. Igyekeznek a partnerek igényeinek megfeleld,
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europai szintd, magas mindségli termékeket elballitani, ugyanakkor nagy hangsulyt
fektetnek a bizalom kiépitésére és megtartasara.

Exporttevékenységiik 2008 ota jelentés. Tavaly az arbevételiik 25%-a szarmazott
exportbol, 2014-ben ez a szam mar meghaladta a 40%-ot.

Vegyesvallalat eltéré tulajdonosi szemlélettel

- Cégunk elédje 1957-ben univerzalis szolgaltatoipari szovetkezetként alakult meg —
idézi fel a kezdeteket Szabé Géza. — A magyarorszagi gazprogram idészakaban az
oroshazi gazkazangyartdéi hagyomanyokra alapozva kezdtunk el mi is kazanokat
gyartani. A rendszervaltas utan szerettunk volna ezekkel a termékekkel minél el6bb
megjelenni a nemzetkdzi piacokon is, ezért 92-ben kulfoldi partnerinkkel német-
magyar vegyesvallalatta alakultunk.

Sajnos a terveink az akkori partnerinkkel nem valdsultak meg. A német tulajdonostars
ugyanis csak a sajat termékeit kivanta Magyarorszagra hozni. Ezeknek az akkor
csucstechnolégianak szamité kondenzacios kazanoknak azonban még nem volt piaca
nalunk, aminek meg lett volna, azokat a termékeket a partneriink mar tulhaladottnak
tartotta — szakmailag egyébként teljesen érthetéen.

Ezért 1999-ben elvaltak utjaink. Szerencsére volt egy olyan idészakunk, amikor
innovativ fejlesztések révén nagyon komoly arbevételre tettlink szert belféldon, abbdl
vasaroltuk ki a német tékerészt.

Valsag utan ujraépitkezni

- A 2008-as valsag nagyon keményen érintett bennunket. Korabban is exportaltunk
mar, a Linamar Hungary Zrt. beszallitéi voltunk. Epitsipari fédarabokat, alkatrészeket,
gépek f6 alkatrészeit gyartottuk. Kamionba kertlt az aru, és vitték a tengeren tulra.
Amerikaban, Kanadaban akkor zajlott a nagy épitéipari boom, ami aztan lufiként
kipukkadt és a valsaghoz vezetett. Ez nagy gondot jelentett nalunk is, mert egyik
pillanatrol a masikra, 2008 6szén a kdzvetett export leallt.

A kilabalas soran Uj kazantermékeket fejlesztettiink és Uj piacokat kerestiink. Uj
partnereinkkel mar komolyabban is elkezdhettiink exportalni az Eurépai Unidba. Ez a
folyamat 2012-ben indult el, 2013-ban bontakozott ki, idén pedig folytatodik. A
ndovekedéshez t6kére is szikség volt, ezért targyalasokat kezdtlink a Széchenyi
Tbkealap-kezeld Zrt.-vel, amely befektetett céglinkbe.

S hogy hogyan talaltunk Uj nyugat-eurdpai piacokat? Probalkoztunk uUzletember-
talalkozokkal, kiallitasokkal, de végul az internetes kapcsolatfelvétel valt be. Kapacitast
ajanlottunk ki, megversenyeztettek bennudnket arban, termékbemintazasban,
min&ségben, majd ezt kdvetden sikerult beszallitoi mindsitést szereznink. Mindehhez
nagyon komoly szakmai felkészulés kellett, hegeszté minésitések, cégmindsités, 1SO
és természetesen a kivalé min6ségu termeékek.
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A tavalyi évben az exportbdl az 6sszarbevételink 25%-a szarmazott, idén ez az arany
40%-ra n6tt. Bar a beszallitoi tevékenységunk arbevétele egy kicsit csokkent ebben
az évben, az exportbevétel aranya mégis nétt. Nagyobb Iépést terveztiik, de a kalfoldi
piacok visszaesése ezt nem tette lehetévé. A kdvetkez6 évet tekintve viszont
bizakoddak vagyunk.

Tobb labon allassal a kockazatok mérsékléséért

- Az exportot mi magunk intézzuk cégen belll, nincs szikség kuls6ésOk bevonasara.
Egyik kozgazdasz végzettségl kollégank perfekt angol, jol beszél németul is, 6 az, aki
a miszakiak segitségével lebonyolitja az Gzleti tgyeket. A szallitmanyozassal profi
céget biztunk meg.

Komoly buktatokat jelenthetnek szamunkra a piaci hullamzasok, illetve az is, ha egy
megrendel6 elpartol tolunk a gazdasagi nehézségei miatt, vagy azért, mert egy jobb,
olcsébb céget talalt. Most azon dolgozunk, hogy ndvekvd kapacitasainkat ugy ajanljuk
ki, hogy tobbiranyu legyen a vevdoi kor. A tobb labon allas szukségszerl a cég
biztonsaga érdekében.

Vannak olyan termékeink is, amiket nem megrendelésre gyartunk, hanem sajat név
alatt futtatunk. Ezeknek az exportjat is elinditottuk az idén. Egy kereskedelmi partneren
keresztll szallitunk keletre, Romaniaba. Most az jelentené a legnagyobb veszélyt
szamunkra, ha ez a lehet6ség esetleg megsziinne. Szeretnénk teljes mértékben
stabilizalni a céget, amit csak megfelelé névekedéssel tudjuk elérni. Ehhez megfelel6
potenciallal rendelkezunk.

Innovacié és személyes kapcsolat

- Az innovacié kiemelten fontos szamunkra. Kornyezetbarat ujitasokat vegzunk,
alternativ tizel6anyagokkal miikodé készilékeket fejlesztlink, folyamatosan képezzik
a munkatarsainkat.

Az eqyik fejlédési irany tehat a sajat termékek gyartasa, a masik tervink pedig, hogy
Ujabb exportpartnereket, vevéket, beszallitasi lehet6ségeket keresink. Ehhez
véleményunk szerint személyes kontaktusra van szukség.

A modern internetes kapcsolatrendszerek mellett fontos, hogy részt vegyilnk
vasarokon, Uzletember-talalkozékon, hogy kialakulhasson a bizalom, és eljussunk az
ajanlatkérésig. Ha megkapjuk a felkérést, utana mar csak az Ugyességunkon, az
arainkon mulik, hogy 6sszejon-e az uzlet. De el kell jutni idaig, és ez sem egyszerd.

Ha valaki vallalkozni és exportdini szeretne, nagyon fontos, hogy olyan
iradnyba probdljon elindulni, amiben ténylegesen van tapasztalata,
tuddsa, és azutdn erre épitkezzen.

A jelenlegi eszkodzallomanyunk elbirja a tovabbi novekedést. Elsésorban a gépi
beruhazasokra kell koncentralnunk, és néhany technoldgiai elemet kell még
beépitenink ahhoz, hogy komplett kiajanlasokat tehessink. Az exportpiacokon azzal
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tudjuk fenntartani a bizalmat, hogy nagy gondot forditunk a lehetd legjobb
kiszolgalasra, a hataridok, illetve a mindség tekintetében innovativ javaslatokat
teszlink a termék fejlesztéséhez. Fogékonyak vagyunk az ujdonsagokra, igyekszink
megjegyezni és alkalmazni azokat.

Szakmai partnerek: kamara, klaszter

- A Békés Megyei Kereskedelmi és Iparkamara tagjai kozé tartozunk, jomagam
kamarai funkciét is betoltdok. Legutdobb egy gazdasagi férumon vettink részt
Békéscsaban, ahol megismerhettik az aktualis palyazatokat, az EU-s pénzugyi és
finanszirozasi lehetéségeket. Nagyon sok a kapcsoldédasi pontunk a kamaraval:
kiallitdsokra, Uzletember-talalkozokra, fontos forumokra jarunk.

A vegyes kamaraknal kitin6en mikodnek a hatar menti megkeresés-kozvetitések,
amit véleményem szerint lehetne kissé szélesiteni. Békés megyében példaul a kamara
roman tagozatot mikdodtet, de ha nyugat felé indulnank, abban mar kevesebbet tudna
segiteni az itteni kamara. Nagy segitségunkre lenne, ha a megyei kamarak szorosabb
egyuttmikodése révén kodzvetlen kapcsolatokat tudnank kiépiteni a vevékkel mas
exportpiacokon is. Ugy gondolom, ebben a tekintetben érdemes lenne erésiteni a
kamara szerepét.

A Gépipari Beszallitéi Innovaciés Klaszter oroshazi kozponttal, a Linamar
gesztorsagaval jott létre. Els6sorban Csongrad és Békés megyébdl, tdbb, mint 20 kis-
és kdzepes gépipari vallalkozas tagja a klaszternek — koztuk mi is. Az egyuttmikodés
azzal a céllal indult, hogy kdzelebb hozza a beszallitbkat a nagyobb partnerekhez, és
egymassal is kdnnyebben alakithassunk ki partnerségeket.

Ez a folyamat sem egyszer( a kartellen beluli versenyhelyzetek, illetve a nagy és a kis
cégek kozott sulyponti és eréfolénybeli kiilonbségek miatt. A jovében szeretnénk elérni
az akkreditalt klaszterszintet, ami fejlesztési tamogatast és tobb tamogatast jelentene.

Jo6 tanacsok kezd6 exportéroknek Szabé Gézatél

e Meg kell vizsgalni, melyek azok a termékek vagy szolgaltatasok, amelyek
exportra érettek, fel kell mérni, hogy a cég exportképes-e egyaltalan

o Ha rendelkeznek exportképes termékkel vagy szolgaltatassal, akkor azt
intenziv kampannyal be kell mutatni a kivalasztott célpiacokon

e Meg Kkell taldlni a megfelel6 csatorndkat: érdemes részt venni
kidllitdsokon, talalkozékon, kiemelt figyelmet kell forditani a
kapcsolatépitésre — ebben a szakmai szervezetek, a kamara és a
Kereskedbhaz is segithet

e Fontos a bizalom kiépitése és megtartasa
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Projektszemlélet az exportban

Bar a 2008-ban kezdbdé valsag az EURO-UNIOR Kft. (izletmenetében is jelent6s
problémat okozott, az innovacionak és a piachoz valé alkalmazkodasnak
kdészbénhetben megis sikertdilt tullendlilniiik a nehézségeken.

Belsé folyamataikat és az exportot is tudatosan, projekiszemlélettel alakitjak.
Maximalisan figyelembe veszik a piaci igényeket, fontos szamukra a kérnyezetbarat
hatékonysag, az arérzékenyseg, a megbizhatosag és az egyediség.

Elbre lefektetett, irasos stratégiaval nem rendelkeznek, de a terveiket egy f6 iranyvonal
mentén megfogalmaztak. Mindenekelbtt azt a tevékenységet kivanjak erdsiteni,
amihez jol értenek, ehhez keresnek piaci potencialt. Mar meglévé partnereik esetében
tobb éves szerz6dések megkotésére térekszenek. Az uj partnerkapcsolatok
kiépitésével a diverzifikacié végrehajtasat, ill. a kockazatok csbkkentését is segitik.

5900 Oroshaza, TancsicsM.u. 34 + +3668413722 « unior@euro-unior.hu
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Nézzen utana az Exportkalauzban!

Szeretné tudni, mennyire tekinthetd felkészlltnek vallalkozasa a nemzetkozi
piacra lépéshez? Végezze el tesztjeinket az Exportkalauzban!

Ahogyan arra Szabd Géza, az EURO-UNIOR Kft. gyvezetéje is ramutatott,
egyaltalan nem mindegy, hogy milyen termékkel vagy szolgaltatassal kivan
kilépni egy kezd6 exportdr a kilpiacokra.

El6fordulhat, hogy terméke még nem piacképes, vagy maga a cég nem elég
erett az exportra. Jelentésen mérsékelheti a piacra lépés kockazatait az, aki
felméri cége és termékei exportképességét. Javasoljuk, hogy elsé Iépésként
végezze el az Exportkalauzban talalhato teszteket!

Készitette a Business Provider Group Kft. a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara megbizasabdl, a
Nemzetgazdasagi Minisztérium tamogatasaval.

@2014 Business Provider Group Kft.
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http://mkikexport.uzletahalon.hu/exportkepesseg/exportkepesseg-vizsgalat

