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Utmutatd kezdé exportérdknek

NEVJEGY
Cégnév: Blazek és Anni Kft.
Székhely: Pécs
Agazat: Bérdiszmiiipar
Cégalapitas datuma: 1993
Exporttevékenység kezdete: 1995
Arbevétel 2013-ban: 166.151 eFt
Export 2013-ban: Termékeik 70 %-at az exportpiacokon
értékesitették
Legfontosabb exportpiacok: Ausztria, Németorszag, Olaszorszag,

Franciaorszag, USA

Hagyomany, fiatalos lendulettel
Exportkalauz Példatar — Blazek és Anni Kft.

A Blazek és Anni Kft. egy csaknem szaz éves multra visszatekintd
boérdiszmiigyartassal foglalkozé tarsasag tradicioit folytatja ma is. A hajdani
kézmiives mesterekhez hasonlé szakmai hozzaértéssel, igényességgel
dolgoznak, ugyanakkor az uzletmenetiiket teljes mértékben a legmodernebb
piaci elveknek megfeleléen alakitottak at. Az atszervezéssel és a nemzetkozi
uzletfejlesztéssel kapcsolatos tapasztalatait Kamu Janos, a cég ligyvezetd
igazgatdja osztotta meg veliink.

A pécsi székhelyl, 1993-ban alapitott Blazek és Anni Kft. min6ségi blrtaskak
gyartasara specializalodott. Termékeik a tervezéstél a gyartasig 100 %-ban
Magyarorszagon késziilnek, a manufakturalis gyartasi hagyomanyoknak megfeleléen
egyedi kézimunkaval és kissorozatu gyartassal. Jelenleg két telephelyen 32 fét
foglalkoztatnak.

Taskaikat pécsi kbzponti telephelyiikrél forgalmazzak. Az egyéni vasarlok a cég kbzel
150 kiskereskedelmi lizlettel rendelkezd partnerénél talalkozhatnak kinalatukkal, vagy
webaruhazuk arukészletebdl is rendelhetnek.

A Blazek & Anni marka a hazai és a nemzetkézi piacokon is egyre népszer(ibb.
Tovabbi lizletagaik: bérmunka szolgaltatast nyujtanak igényes megrendel6k szamara,
valamint mas tarsasagok altal gyartott minéségi termékek kereskedelmével is
foglalkoznak.

»Ujratervezett” tradicio
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Az lzleti bértaskak sajatos stilusat képviselé Blazek és Anni Kft-t Kamu Janos és
munkatarsai 2008-ban vasaroltak meg. Nagy energiaval, profizmussal és fiatalos
lendlilettel alakitottak at a vallalkozast, uj termékekkel és nemzetkdzi partnerekkel
erdsitve hirneviiket.

Sajat gyartasu termékeiket harom termékvonalban allitjiak elé: hagyomanyos
vonalvezetésd, rusztikus anyagokbol készlil6 klasszikus taskakat (Classics); innovativ
Otleteket, kiilbnleges vonalvezetést, varialhato kialakitast 6tvéz6 taskakat (New Age),
tovabba exkluziv megjelenésii, 6sszeillé taskakat és ciplket készitenek.

Hosszu tavu céljuk a sajat gyartasu, hivatali-tizleti jellegli bérdiszmii termékek magas
mindségben térténé elballitasa, a funkcionalitas, innovacio és design 6tvézése, a
hosszu élettartam garantalasa. Célpiacuk: a hivatali-iizleti élet igényes kézrem(ik6doi,
kbzép- és felsGvezetdk.

— Tiz éve dolgozom a Blazek és Anni Kft-nél — mesél Kamu Janos a kezdetekrdl — igy
jol ismertem a cég mikodését, amikor 2008-ban megvasaroltam a tulajdonosoktol.
Ahhoz, hogy a vallalkozas fenn tudjon maradni és sikeressé valhasson a nemzetkozi
piacokon, teljes atszervezésre volt szikség. Az Uzleti-szervezeti valtoztatasok
valamennyi teruletet érintették, pl. a marketinget, a pénzigyeket, a
marketingkommunikaciét. Erésitettik a reklam-, pr-, direkt marketing- és online
marketingtevékenységunket. Azota tudatosan tervezzuk és hajtjuk végre a
stratégiankat.

A valtoztatdsok eredményeként novelni tudtuk exportbevételeinket, és tdbb
Eurépaban igen elismert cég (Mika Lederwaren, Schluga Koffer, Shalimar
Lederwaren, Ludwig-Reiter Manufactur, Meindl Gmbh, Hey-Mr GmbH, Landleder
GmbH) kizarélagos képviseletét is elnyertik. Bérgyartas szolgaltatasunkkal szintén
kivalo referenciakat szereztiink, a partnereink k6zé olyan neves vilagcégek tartoznak,
mint pl. a BMW, a Porsche, a francia Carven, vagy a feltérekvé hazai divatmarka, a
Nanushka.

Igényes megrendelSink szamara kizarélag a legmagasabb minéséget szallitottuk,
gyorsasagunkat és megbizhatésagunkat egyarant értékelték. Ezekkel a cégekkel
egyébként nem mi vettlk fel a kapcsolatot, hanem 6k talaltak meg minket, ill. a mar
meglévd partnereink ajanlottak benntnket nekik.

Exportpiacokban kell gondolkodni

— Fontosnak tartjuk a hazai piacot, kozel 150 kiskereskedével tartjuk a kapcsolatot, de
az arbevételink nagyobb része az exportbol szarmazik. A sajat gyartasu termékeink
70 %-at az exportpiacokon értékesitjik. A Blazek és Anni Kft. mar akkor is exportalt,
amikor a céghez kerultem. Véleményem szerint amikor egy vallalkozas hosszu tavu
tervezést veégez, akkor alapvet6en az exportpiacokban kell gondolkodnia.

MAGYAR 2
KERESKEDELMI
ES [PARKAMARA

www.exportkalauz hu Késziilt a MAGYAR KERESKEDELMI ES IPARKAMARA megbizasabol. ©2014 BUSINESS PROVIDER GROUP KFT. Dokumentum verzioszama: 1.0



PELDATAR
EXPORTKALAUZ I

Utmutatd kezdé exportérdknek

Exportpartnereinket vegyes csatornakon keresztul talaltuk meg. A valsag o6ta most
el6szor fellendulés tapasztalhatd, abban a szerencsés helyzetben vagyunk, hogy a
vevék jdnnek hozzank. Altalaban a honlapunk alapjan, vagy valamelyik partneriink
kozvetitésével jutnak el céglnkhdéz. Nagykeresked6k bevonasaval forgalmazzuk
termékeinket és képviseleteink is vannak. Most épitjuk orosz képviseletunket — nagy
varakozassal nézunk elébe, hiszen ez egy hatalmas piac. Az exporttal kapcsolatos
ugyek intézésével jomagam foglalkozom a cégen belul, angol és orosz
nyelvtudasomat hasznositva.

Hosszu tavu céljaink kozott szerepel, hogy minél tobbet termeljunk a kulpiacokra.
Kizarolag magas minéseégu termékekben gondolkodunk, nem versenyziunk az olcso
arukkal. Kortltekint6 tervezéssel elkerulheték a buktatok: figyelni kell pl. markanév-
hamisitasra, és azt is érdemes ellendrizni, fizetbképes-e a veveé.

Célunk, hogy minél tébbet termeljink az exportpiacra. Olyan magas
szinvonalU termékekkel jelenink meg a viladgpiacon, amit Kindban és
Indidban nem lehet megrendelni. Az olcsd daruk ddompingjével nem
versenyzUnk, drversenyben sem veszUnk részt.

Szakmai kapcsolat és elismerés

— Cégunk a Pécs-Baranyai Kereskedelmi és Iparkamara tagja. Tényleg nagyon sokat
segitenek neklnk: a partnerek felkutatasaban, a partnerkapcsolatok kiépitésében,
Uzleti tanacsadassal, marketingtanacsadassal. Minden olyan terlleten szamithatunk
rajuk, ami kapcsolodik az Gzletinkh6z. A kamara szolgaltatasaival eredményesebben
épithetjuk nemzetkozi kapcsolatainkat.

A Blazek és Anni Kft. teljesitményét, hagyomanyra épulé minéségét nem csak a
vevlink és partnereink értékelik, hanem a szakma és a vallalkozoi kornyezet is. Harom
éve elnyertuk a ,Baranya Megye Vallalkozasa 2011” megtisztel6 cimet, amit a
baranyai Prima-dij atadasi cereméniaja keretében vehettink at.

Jo6 tanacsok kezd6 exportéroknek Kamu Janostaol

¢ Gondolja at, kinek és mit akar eladni, melyik piaci szegmensnek, milyen
feltételekkel, milyen csatornakon keresztul

e Tervezze meg alaposan a marketing-mixet, azaz koncentraljon a termék-
és arpolitikara, az értékesitésre és a promaociora

e Szamoljon a kockazatokkal és prébalja elkerllni a buktatokat, pl.
ellendrizze, fizetbképesek-e a potencialis vevoi
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Projektszemlélet az exportban

A Blazek és Anni Kift. tudatos bel- és kiilféldi piaci tevékenységet folytat. A 2015. évi
tzleti terviik - amelyben az exporttal is foglalkoznak — 2014 decemberében elkésziil.
Mar januar végeére (izletagakra lebontott nyers mérleggel rendelkeznek majd az el6z6
(2014.) évrél - és ez 2008 6ta minden évre jellemza.

A piaci informacidkat kiallitasokon, kamarai adatbazisokbol és partnereiktél, vevoiktél
szerzik meg. Termékeik forgalmazasahoz partnereket, ligynékdket, nagykereskeddket
és képviselbket keresnek.

A végfelhasznaloi piacot nem kutatjak, mivel a vevok elvarasait az el6bb emlitett (izleti
partnerek kbzvetitik feléjlik. Tudatosan szervezik a marketingjliket, az exportcélbdl és
a piacbol kiindulva tervezik meg a gyartast. Komoly figyelmet forditanak a
visszacsatolasra.

Terveiket, elképzeléseiket a vasarloik véleménye legalabb 80 %-ban (!) befolyasolja.
ldénként sajat kutatast is végeznek a Survey Monkey-val*. Reklamanyagaikat
professzionalis ligynbkséggel készittetik el, a Monocle online magazinban hirdettek.

*Survey Monkey: online felmérésekre specializalodott, dijmentes és dijkételes felhé alapu
Szolgaltatasokat kinal6 cég

Nézzen utana az Exportkalauzban!

Hogyan tervezzik meg a piacra |épés folyamatat az exportstratégiaban? A
valasz megtalalhaté az Exportkalauzban.

A Blazek és Anni Kft-hez hasonléan a kezd6 exportéroknek is érdemes tudatos
tervezéssel alakitaniuk exportstratégiajukat. Ezen belll fontos végiggondolni és
lehetbleg irasban rogziteni azt, hogy hogyan kivan a cég piacra lépni a
célorszagban.

Ahhoz ugyanis, hogy meghatarozhassuk, hogyan kivanjuk elérni a pénzugyi és
értékesitési célokat, végig kell gondolnunk a piacra Iépés teljes folyamatat.

Az Exportkalauzban részletesen foglalkozunk a fenti kérdéssel is, gyakorlati
utmutatonk segitségével a kezdd exportér egyszerlen elvégezheti a
pozicionalast és a szegmentalast, majd Osszeallithatjia a leghatékonyabb
marketing-mixet.
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http://mkikexport.uzletahalon.hu/exportprojekt/exportstrategia/utmutato
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Készitette a Business Provider Group Kft. a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara megbizasabdl, a
Nemzetgazdasagi Minisztérium tamogatasaval.

@2014 Business Provider Group Kift.
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