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Utmutatd kezdé exportérdknek

NEVJEGY
Cégnév: Berényi Textil Kft.
Székhely: Mezd6berény
Agazat: Népi iparmiivészet - textiimiivesség
Cégalapitas datuma: 1999
Arbevétel 2013-ban: 7.310 eFt
Export 2013-ban: Termékeik kb. 30 %-a exportpiacra
keriilt
Legfontosabb exportpiacok: Japan, USA, Svédorszag

Igényekre szabva, mégis hitelesen
Exportkalauz Példatar — Berényi Textil Kft.

Ma mar egy két fés mikrovallalkozas is meghddithatja az exportpiacokat. Nem
kell hozza mas, ,,csak” kivaléo minéségl termék, megfeleld képzettség, j6zan ész
és elszantsag. A Berényi Textil Kft. kiildetése azonban joval tobb ennél:
hagyomanyokat 6rz6, miivészi értéket képviseld, zsirizett textiljeikkel a vevoik
izlését is formalni szeretnék. A Népmiivészet Mestere cimmel Kkitlintetett
Debreczeni Janos munkajukrol, lehetéségeikrél és kulpiaci tapasztalataikrol
mesélit.

A Berényi Textil Kft-t 1999-ben alapitottak. A csaladi vallalkozasban ketten dolgoznak,
Debreczeni Janos és felesége. Néhany bedolgozé segiti munkajukat, akik a
termékeket otthon szévik, varrjak. A mezbberényi székhely(i izem toébb, mint 40 féle
terméket gyart és forgalmaz. Ezek kéziil néhany termékcsoport: haztartasi és
lakastextiliak, zslrizett népi iparmiivészeti széttesek, viseletek, pamut, len és
kenderbdl késziilt méteraruk, himzévasznak.

7-10 milli6 forintos éves arbevételiikkel elégedettek, nem is térekszenek tébbre. Ez a
nagysagrend egyébként a termékkdriikbél kbvetkezik, mivel az egyedi, zsdrizett népi
iparmliivészeti textiliakbol évente csak meghatarozott darabot, ill. méteraru esetében
megadott folydmétert szabad legyartani. A cég betartia az elbirasokat, ugy vélik,
kisszérias termékcsaladjaikkal érdekesebbek a piac szamara, mintha tbmeggyartassal
foglalkoznanak.

Kézmiives-kozgazdasz exportor

Debreczeni Janos a hetvenes évektdl kezdve kutatja Mezbberény és kbrnyéke
kézmliives hagyomanyait, mar tizenévesen sokat tudott a szakmardl. Eleinte az
asszonyoktol begydjtott és a mintakényvekben fellelt takacsmintakat azonositotta,
rendszerezte, majd késébb ezek alapjan kezdett el 6nalléan dolgozni. Sajat tervezésii
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textiljeit zsdriztetni kezdte. 1989-ben kapta meg a Népi Iparmiivész cimet, s tiz évvel
kesbbb alapitotta meg sajat vallalkozasat.

2009-ben Kbztarsaségi Arany Erdemkeresztet kapott, 2012-ben a népi kézmiivesek
legértékesebb elismerésevel, a Népmlivészet Mestere cimmel tiintették ki. Harom
alkalommal nyerte el a ,Magyar Kézmiives Remek” elismerd cimet. Ugyanakkor azt is
tudni lehet, hogy kereskedelembdl diplomazott, kiilgazdasagi szakos kbézgazdaszként
végzett — ami nem feltétlentil kapcsolhaté azonnal szépivi miivészi palyafutasahoz.

— Valéban, kereskedelembdl van felséfoku végzettségem, ezt kovetden szereztem a
Szolnoki Féiskolan kulgazdasagi szakos k6zgazdasz diplomat, és még a mérlegképes
konyveldi szakot is elvegeztem — meséli Debreczeni Janos. — Tanulmanyaim soran
mélyiltem el a piaci és gazdasagi ismeretekben. Kiilénbdz6 felméréseket végeztink,
pl. megvizsgaltuk, hogy egy adott orszagban mire van igény, mire nincs. A
szakdolgozatom cime ez volt: ,Hogyan exportaljunk népmiivészeti és kézmlives
termékeket az Egyesiilt Allamokba?” A piackutatas alapvetéen fontos. Amerika nagy,
meg kell talalni, hogy melyik tagallam vagy terllet lehet érdekes a szamunkra
kereskedelmi szempontbdl, ill. milyen termékekkel érdemes ott prébalkozni. Kb. 80
oldalas volt a szakdolgozatom a mellékletekkel — irtam benne az akkor érvényes
engedélyezésrdl, az amerikai vamszabalyokrdl, logisztikarol, csomagolasrdl, stb.
Ezeket az ismereteket j6l tudtam hasznositani késébb a svéd és a japan piacon is.

»lranyitani kell az izlést...”

— Régebben a kulkeresked§ vallalaton keresztll bonyolitottuk le az exportot, most
els6sorban kozvetiték utjan. Jelenlegi kulfoldi partnereinknek vagy a magyarorszagi
képvisel6je vagy pedig valamelyik Budapesten él6 rokona bonyolitia az Uzletet.
Eljonnek hozzank, kifizetik és atveszik az arut, a szallitas, a logisztika az 6 dolguk.
Ezzel sok gondot levesznek a vallunkrol.

Amerikaban olyan emberekkel allunk kapcsolatban, akik valamilyen modon kotédnek
Magyarorszaghoz, vendéglét vagy boltot Uzemeltetnek. Pl. egy Santa Fe-ben éI6
vendéglésnek magyaros textileket készitettlink, és tobb helyre szallitottunk New York-
ba is. 25-50 terit6t, a hozzavalé szalvétakkal. Amikor kopik, akkor cserélik. Van, aki
ragaszkodik mindig ugyanahhoz a mintahoz, van, aki Ujitani szeretne, és valamilyen
mas designt valaszt. Barmilyen megoldasra nyitottak vagyunk, de a termékeknek
izlésesnek kell lennilk. Kizarélag zslrizett, népi iparmlvészeti alkotasokat kinalunk.
Ez egy érzékeny terulet, iranyitani kell az izlést. Hiteles dolgokat készitek, hogy
ertékes dolgokkal talalkozzanak. Naluk ugyanannyiba kerul egy népmdiveészeti-
iparmUvészeti értéket hordozo targy, mint a giccs.

Kb. 300 zsdrizett termékunk van, ebbél 40-60 félét kinalunk egyszerre, de barmelyiket
el tudjuk venni az albumbdl. A korabban mar zsirizett textiimintaink koézul is
valaszthatnak a megrendel6k, vagy igény szerint ujat tervezek a szamukra.
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Fékuszban Japan

— Idén szeptemberben harom nap alatt 200.000 latogatd tekintette meg textil
ajandéktargy kollekcionkat Tokiéban, egy fbleg ajandéktargyakra szakosodott
nemzetkozi kiallitason. A népes latogatd k6zonségnek elnyerte tetszését a kinalat,
komoly érdeklédés mutatkozott. Csipkés teritbket, szalvétakat, hétkdznapra szant
konyharuhakat, len és kender torolkozbket, sz6ttesbdl készult bevasarld szatyrokat
vasaroltak.

Erdekesség, hogy a japan vamszabalyok preferaljak az egyéni kézmiives termékeket,
kulonosen azokat a teritbket és textiliakat, amelyeken valamilyen csipkediszités van.
Valamilyen okbdl rajonganak a csipkéért. Az ezzel diszitett termékekért hajlanddak
magasabb arat fizetni, ugyhogy ezt is figyelembe vesszik a japan exportra szant
termékeink kivalasztasakor.

Japanba korabban kozvetitd utjan, egy konyhabutorokat és konyhagépeket
forgalmazo Uzletlancnak szallitottunk be kdézepes méreti teritbket. Azokon is volt
csipke. Néhany évig ment az lzlet, folyamatosan rendeltek. Gydjtékonténerben kellett
feladni a termékeket, kb. két honap alatt érkezett meg a célorszagba. Mivel ez tul
hosszu id6, késdbb repulével adtuk fel az arut. A legutolsé japan érdeklédével,
jelenlegi megrendelénkkel a Mesterségek Unnepén talalkoztunk a Budai Varban. A
télunk vasarolt arut (mas termékekkel egyutt) 6k is konténerben szallitjiak el. Eddig a
mi szabvanyméretunkbdl valogattak, most mar egyedi méretben adnak le rendelést,
amire rugalmasan tudunk reagaini.

Kereskedelembdl van felséfokd végzettségem, a Szolnoki Fdiskoldan
kUlgazdasdgi szakos kézgazddsz diplomdt szereztem és elvégeztem a
mérlegképes kdnyvelsi  szakot. A mai eszemmel ezeknek a
képesiteéseknek a hijan nem is mernék vdllalkozasba kezdeni. Nem elég
a hazaijogszabdlyokat nyomon kdévetni, hanem a célorszag szabdlyaival
is tisztaban kell lenni nagyjabadl.

Kinaval nem akarunk versenyezni

— Sok mindent megtanultunk az évek folyaman, mindig alkalmazkodtunk a piaci
lehetéségekhez. Az is el6fordult, hogy bizonyos Uzleti kapcsolataink elhaltak, vagy
csalodnunk kellett a kinti partnerinkben. Svédorszagban szereztem igazan negativ
tapasztalatot. Kétszer vettem részt személyesen egy ottani kiallitason-vasaron, ahol
uzlet is kottetett. Megterveztink egy Oltozetet: kotényt, kdpenyt, teritbket, szalvétakat
egy vendéglatéoegység szamara. Svéd Uzletfelink két tételt vasarolt ebbdl, azutan
ugyanezt a terméket, a mi mintankat elvitte Kinaba és azota ott gyartatja. Tudni kell,
hogy a termékeink nem egyszerlen elkészithetdk, ha odateszik a kinai munkas elée,
szinte biztos, hogy nem tudja ugyanolyan minéségben legyartani. Egyébként nem is
lenne érdekes, ha tizezer lenne belble, hiszen a tucataru elvesziti a vonzerejét.
Egyedul a svéd piacon tapasztaltunk ilyet, mashol nem.
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Igaz, a Duna-korzon is lehet kapni Kindban készitett ,kalotaszegi” himzéseket. A
turista nem tudja, hogy hamisitvany, hogy nem hiteles népmivészeti alkotas. Orl
annak, hogy olcson vette, kdzben meg becsaptak. Mi védjegyet hasznalunk, zsdrizett
termékeinket belféldon szerzdi jog védi — persze a hamisitékat ez nem érdekli.

Mas veszélyek is leselkednek a hozzank hasonlé cégekre: a tomeggyartassal
lenyomhatjak az araikat. Korabban pl. konyharuhakat és frottir torolkozéket is
gyartottunk, nem csak zsUrizettet. A gépek megvannak hozza, de lealltunk a
gyartassal, mert hasonl6 termékek annyira olcson kaphatok, hogy annyiért meég az
alapanyagot sem tudjuk megvenni. Véleményem szerint nem, vagy nem elsésorban
az olcsébb munkaerd miatt tudnak olyan alacsony arakat elérni a kinaiak. A gyapotnak
vilagpiaci ara van, annak Kinaban is ugyanannyinak kell lennie. Kb. 13 dkg egy
konyharuha, az 6vékeé egy deka. A miénkben tehat 13-szor tobb anyag van. A magam
részérdl nem is vagyok hajlandé azt a minéséget elfogadni és gyartani. Sem a céget,
sem magamat nem szeretném lejaratni. lgaz, hogy nagyobb Uzleti haszonra tehetnénk
szert, de soha nem vallaltam el olyan munkat — még amikor kevés megrendelésunk
volt, akkor sem —, ami miatt esetleg szégyenkeznem kellene.

Jo tanacsok kezd6 exportoroknek Debreczeni Janostol

o A Békés Megyei Kereskedelmi és Iparkamara nagyon sok kulfoldi Gzleti
talalkoz6t szervez. Erdemes elmenni ezekre a férumokra, amelyek a
kamarai tagok szamara dijmentesek.

e A konyveléssel vagy addzassal kapcsolatos képzéseket is a figyelmukbe
ajanlom.

o Tajékozddjon, mert kulonben konnyen beleszaladhat valamilyen
problémaba. Képezze sajat magat, szerezzen jartassagot, ismereteket
kulonboz6 teruleteken.

e Szerezzen informaciodkat az interneten a kiszemelt célpiacokrol.

e Ne a terméknek keressen piacot, hanem egy-egy adott célcsoport
szamara kinaljon olyan arut, amire igény mutatkozik.

o Ha sajat maga gondoskodik a szallitasrol, kosson biztositast.

Projektszemlélet az exportban

A Berényi Textil Kft. joval sikeresebb az exportpiacokon, mint a mikrovallalkozasok
tbbbsége, pedig a belsé erbforrasaik hasonloképpen korlatozottak. Bar a nemzetkézi
partnerkapcsolataikat sokszor a véletlen alakitotta, az exporttevékenységliket piaci
ismeretekre alapozzak. Egy-egy exportprojektet a lehetbéségekhez és veviik
igényeihez igazitva valdsitanak meg, kobltségtakarékosan, a gyartastol a
csomagolason és szallitason at a biztositasig, minden részletre figyelve.

Ma mar csak a legfontosabb hazai vasarokon vesznek részt, s ha tugy alakul, kbzvetité
képviseli cégliket egy-egy klilféldi vasaron. Folyamatosan megrendelésre dolgoznak,
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mégis fontos szamukra a bemutatkozasi lehetéség. A textileket nem nagyon lehet
képrél értékesiteni, meg kell fogni, nézni kbzelr6l” — vallja a cégvezetd.

A Berényi Textil Kft. a Békés Megyei Kereskedelmi és Iparkamara tagja. Korabban a
kamara kézvetitésével is probalkoztak (izleti kapcsolatok épitésével, de esetlikben ez
a modszer nem volt célravezetd. ToObbszor irtak itthon és kilféldén megjelend
szaklapba, tovabba szamos publikacié szamolt be eredményeikrél. Mivel jelenleg a
kapacitasuk teljesen le van kétve, raadasul a sziik piac egyik szegmensében abszolut
piacvezeték (idehaza a himzévasznak 90 %-at Ok gyartjak), a jelentésebb
marketingtevékenységnek nem sok értelmét latjiak. Tovabbra is arra tbrekszenek, hogy
a hagyomanyokat megérizve, a szakmajukat magas szinten miivelve értéket
teremtsenek.

Nézzen utana az Exportkalauzban!

Hogyan vizsgalhatjuk sajat célpiacunkat egyszeriien beszerezhet6 informaciok
segitségével? A valasz megtalalhaté az Exportkalauzban.

A Berényi Textil Kft-hez hasonlé mikrovallalkozasoknak sem szabad
elhanyagolniuk a piackutatast. Ez rendkivil fontos, munkaigényes feladat,
amelynek eredménye jelentésen befolyasolja a stratégiai dontéseket. Aki nem
fordit ra elég figyelmet, sokat kockaztat, konnyen belebukhat az exportprojektbe,
s6t, még a cégét is veszelybe sodorhatja.

Az Exportkalauzban roviden és jol attekinthetéen ismertetjik a piackutatasi
modelleket, és végigvezetjiik az olvasét a piackutatas alapvetd lépésein. igy a
kezdd exportérok — szakirdnyu veégzettség nélkil is — eredményesen
vizsgalhatjak potencialis piacaikat, az interneten fellelhet6é informacidkat
Osszegydjtve és elemezve.
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Készitette a Business Provider Group Kft. a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara megbizasabdl, a
Nemzetgazdasagi Minisztérium tamogatasaval.

@2014 Business Provider Group Kft.
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