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Utmutatd kezdé exportérdknek

NEVJEGY

Cégnév: Déli-Farm Kft.

Székhely: Szeged

Agazat: Agraripar

Cégalapitas datuma: 1990

Exporttevékenység kezdete: 2004

Arbevétel 2013-ban: 3.380 MFt

Export 2013-ban: Arbevételiik kb. 5%-a szarmazott
exportbadl

Legfontosabb exportpiacok: Romania, Szerbia, Horvatorszag,
Szlovakia

Takarmany tapanyag- és informaciétartalommal
Exportkalauz Példatar — Déli-Farm Kft.

A sikeres vallalkozasok kivétel nélkiil kiemelked6 szakmai hozzaértéssel, magas
szinvonalon végzik munkajukat. Olyan cég azonban csak elvétve akad kozottiik,
amely nem csupan uzleti tevékenységet végez, hanem valésagos
tudasbazisként, informaciés kozpontként miikodik. A Déli-Farm Kft. messze
foldon hires kompetenciajarél, nagyon sok gazdalkodénak segitenek dijmentes
szaktanacsadassal. Arrél, hogy ez a torekvés miként segiti az eredményes
mikodést és az exportot, Ifj. Palotas Sandort, a cég ligyvezetdé igazgatéjat
kérdeztuk.

Az 1990-ben megalapitott Déli-Farm Kft. a Boscoop allami vallalat utédja, amely a
rendszervaltas eldtti évtizedekben a magyar agrarium elsé szamu, szaktanacsadassal
is foglalkoz6 agrarvallalata volt. A Déli-Farm Kft. megérékélte ezt a szakmai tudast,
folytatta és bdlvitette az allattenyésztéshez, fé6ként a szarvasmarha-tenyésztéshez
kapcsolodo takarmanyozasi és tenyésztési szaktanacsadast.

Az lzletagban Magyarorszagon vezet6 szerepet betolté cég kezdettdél fogva
foglalkozik kereskedelemmel is: takarmanyalapanyagokat, késztakarmanyokat,
tejpotlo tapszereket, asvanyi- és vitamin-kiegészitbket, premixeket, valamint
Szarvasmarha szaporitbanyagokat forgalmaznak. A télik vasarld6 gazdasagok
specialis igényeit is figyelembe veszik, teljes koérli kiszolgalast biztositanak az
allattenyeésztéshez és -tartashoz kapcsolodd eszkb6zok, az allatapolasi kellekek, a
farmtechnikai berendezések forgalmazasaval. FarmLine néven sajat brandet hoztak

aron.
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A vallalkozas 2006 ota forgalmaz agrareszkézoket szegedi raktararuhazaban. Az
lizletag fejlédesének kbszénhetéen 2013-ban két uj telephelyet nyitott a ceg, Budapest
kbzelében, Kistarcsan egy raktararuhazat, amely elsédlegesen a logisztikaban nyujt
segitséget, illetve Szegeden egy uj allattenyésztési szakaruhazat. Ennek
készénhetéen nagyobb fteriileten, a feladatokat is megosztva, megnévelt
raktarkapacitassal szolgalja ki partnereit. Jelenleg 26 f6t foglalkoztatnak.

A Déli-Farm Kft. 2013. évi arbevételének kb. 5%-a szarmazott az exportpiacrol, ami
2014-ben tébb mint 12%-ra nbvekedett. Romanidban temesvari képviselettel sajat
céget alapitottak. A harmas hatarhoz koézeli féldrajzi helyzetiiket kihasznalva
Szerbiaba és Horvatorszagba is exportalnak, tovabba Szlovakiaban forgalmaznak
nemzetkbzi importbdl szarmazoé agrareszkbzdket.

Allami vallalatbodl csaladi vallalkozas

- Edesapammal ketten vezetjiik a céget — mutatja be csaladi vallalkozasukat Ifj.
Palotas Sandor —, a takarmanyozasi vonalat 6 felugyeli, az én feladatom az allattartasi
eszkdz lizletdg vezetése. Edesapam karrierje a 70-es években kezdddott, a Boscoop
cég dél-magyarorszagi kirendeltségének vezetdje lett. Amikor 1990-ben megsziint az
allami vallalat, magancégként folytattuk tovabb. Elve a kinalkozo piaci lehetéségekkel,
folyamatosan bdévitettik tevékenységunket, és atléptuk a régid hatarait is. Egy id6 utan
mar orszagos szinten kereskedtink és foglalkoztunk ingyenes takarmanyozasi és
tenyésztési tanacsadassal.

2006-ban uj Uzletagat inditottunk, allattartasi eszkdzoket kezdtink forgalmazni. Ma
mar nemcsak a partnereinket latjuk el, hanem kiépitettink egy hatarainkon atnyulé
viszonteladdi haldzatot is. Kereskedelmi rendszerlnkkel a végfogyasztéinkat a
hagyomanyos bolti kereskedelemmel, kulonb6z6 szakujsagok kozvetitésével,
valamint webaruhazunk kinalataval is el tudjuk érni.

Pénzugyi fegyelemmel a valsag is lektiizdhet6

- A Déli-Farm Kft. egyik legfébb versenyelényét a szaktudas jelenti, az agrariumban
szerepl6k mindig bizhattak bennink. Ez volt az egyik olyan dolog, amivel at tudtuk
hidalni a kezdeti nehézségeket. Nagyon okos gazdalkodassal a tokét folyamatosan
megtartottuk a cégben, 6nall6 forrasbdl gazdalkodtunk. Ez minden idészakban, még a
pénzugyi valsag ideje alatt is segitett abban, hogy profitalni tudjunk. Buszkék vagyunk
arra, hogy a cégunk — amiota léetezik — még sohasem gazdalkodott hitelbdl. Persze
ennek a bankok annyira nem Orulnek, viszont ezaltal sokkal kiszamithatébb, sokkal
stabilabb gazdalkodast folytathatunk.

K + F paradicsomtorkolybol
- Az innovaci6 kuléndsen fontos a cégunk életében. A szakmaisagunkat béviteni

tudjuk, amikor egy-egy kutatas-fejlesztési programban részt veszink. Ez ndveli a cég
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hitelét, azon tul, hogy tudasra tesziunk szert — amibdl persze a késébbiekben
profitalhatunk.

Kutatasfejlesztési tevékenységunket tobb partner és alvallalkozék bevonasaval
végezzik. Egyik ilyen sikeres projektink célja pl. a paradicsomtorkdly hasznositasa
volt. A paradicsomtorkolybél karotionidokat és likopint kivonni nem Uj keletl dolog. Egy
régi otletet Ultettink at a maba, korszerli eszk6zok, modszerek felhasznalasaval
élesztettik ujra és fejlesztettiik tovabb ezt az eljarast. Partnercéglinkkel, a Food
Analytica Kft-vel (akkreditalt takarmany és élelmiszer laboratérium — szerk.) k6zésen
arra kerestuk a valaszt, hogy az elméletben létez6 draga eljarast a gyakorlatban
alkalmazva, egy uj technoldgia segitségével hogyan lehetséges az el6allitas koltségeit
csOkkenteni. A projektbe a Szent Istvan Egyetem is bekapcsolodott.

Hatarokon atlépve

- Az Eurdpai Unios csatlakozas nagyon nagy mérfoldké a magyar cégek szamara,
hatalmas lehet6ség szamunkra is. 2004 utan kezdtik épiteni a kalfoldi
kapcsolatainkat. Romania EU-s csatlakozasat kdvetéen az ottani gazdakkal és
kereskeddkkel tudtunk nagyobb Uzleti kapcsolatot kialakitani. ... A roman agrarium
folépitése, szerkezete nagyon hasonlit a miénkre, igy nekink sokkal kénnyebb volt
megérteni a helyi igényeket, mint mondjuk egy nyugat-eurdpai vallalkozénak vagy
kereskedbének. Minden megallapodast hosszu el6készités el6zo6tt meg, amely soran
sok Uj informaciot gyUjtottink.

Szerbiai partnerlinkkel régéta apolunk kivalé szakmai-tuzleti kapcsolatot, de
természetesen varjuk Szerbia Eurdpai Unidés csatlakozasat, mert az tovabbi
Uzletfejlesztési lehetbséget jelentene a szamunkra. A jovében Horvatorszagban és
Szlovakidban is szeretnénk ujabb partnerkapcsolatokat épiteni.

A Magyar Kereskedelmi és Iparkamaratdl, illetve az Agrarkamaratdl is rengeteg
segitséget kaptunk exporttevékenységunk fejlesztéséhez, kapcsolati rendszereink
kiépitéséhez. Az Enterprise Europe Network szolgaltatasait és a kapcsolatrendszerét
szintén igénybe vesszuk. Az EEN adatbazisaban cégunk is szerepel, igy kerultunk
kapcsolatba német, francia, olasz, holland és lengyel beszallité cégekkel.

Piackutatassal az egyedi igények kielégitéséért

- A szakmaisagbol adodoan ismerjuk az agrarium valds igényeit, tudjuk, mikor/mire
van szukség. A folyamatos technoldgiai fejlédés altal tamasztott igényeket is
figyelembe vesszik. Szaktanacsadd kollégaink feladata a kapcsolattartas a
takarmanyforgalmazas teruletén és az allattartasi eszk6z Uzletagban.

Rendszeresen részt veszunk kiallitasokon, ahol mérhetetlen sok informaciot szerzink,
és szamtalan kapcsolatot alakitunk ki. A piac megismeréséhez ez mindenképpen
elengedhetetlen. Folyamatosan keressuk azokat a beszallitokat és azokat a

MAGYAR
KERESKEDELMI 3
ES IPARKAMARA

www exportkalauz hu Készilt a MAGYAR KERESKEDELMI ES IPARKAMARA megbizasabol. ©2014 BUSINESS PROVIDER GROUP KFT. Dokumentum verzidszama: 1.0



PELDATAR
EXPORTKALAUZ

Utmutatd kezdé exportérdknek

megoldasokat, amelyekkel vevdink ujabb és egyedi igényeit ki tudjuk elégiteni. Ez a
fajta szemlélet, hozzaallas mindenképpen eléremutaté és sziikséges ahhoz, hogy egy
cég folyamatosan fejl6djon.

Informatika az agrariumban

- Egy takarmanyreceptura osszeallitasanal megvannak azok a szakmai sztenderdek,
amelyeket figyelembe kell venni, azt is tudjuk, milyen termékeket lehet eladni. Az
allatallomany, a teruleti adottsagok, a rendelkezésre all6 sajat takarmanyok kozott
viszont nagy kulonbségeket tapasztalhatunk. Itt kap jelentés szerepet az altalunk
képviselt szakmaisag. Olyan egyedi recepturakat alakitunk ki, amelyek azon a
telephelyen, abban a gazdasagban specifikusan érvényesitheték. Ezzel tesszik
szolgaltatasainkat egyedivée.

Ehhez fejlett informatikai hattérre, szoftverekre van szikség. Manapsag olyan
mérhetetlen adatmennyiséget kell feldolgoznunk, hogy ezt mar kockas papiron nem
lehet kovetni. Informatikai tamogatassal viszont gyorsan, hatékonyan, precizen és
maradandoan végezhetjik el ezt a munkat. Azon a szinten, ahol mi dolgozunk, nagyon
komoly kereskedelmi és vallalatiranyitasi rendszer biztositja azt, hogy a folyamataink
atlathatdak és kezelhet6ek legyenek.

NekUnk nem csak azt kell nézni, hogy a termékinket el tudjuk adni,
hanem azt, hogy a vevdink jol tudjanak gazddlkodni és mUkddni @
segitségUnkkel. Ha ez a legfontosabb szempontunk, akkor mdar minden
mds automatikusan erre épul.

FarmLine — a sajat brand ereje

- Nem a mi kutfénkbdl pattant ki, hanem a piacon lattuk, hogyha egy cégnek sajat
brandje, sajat markaja van, az tébb szempontbdl is nagyon hasznos lehet. Ha a
termékeinket j6l pozicionaljuk a piacon, az erdteljesebb bizalmat épit a cég irant és
0sztonzi az értékesiteést.

El6szor a villanypasztor vezetéket és szalagot vezettuk be FarmLine markanéven,
majd a villanypasztor szigetel6ket is arusitani kezdtlik. Jov6re szeretnénk még egy
ujdonsagot, a FarmLine villanypasztor készuléket is a piacra dobni. Els6 korben ebben
a szegmensben valt ismertté ez a név, de tervezzuk, hogy takarmanyozasi vonalon is
erdsitjuk a brandet. Ennek elsé Iépéseként tejpotld borjutapszert forgalmazunk a
markanév alatt.
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Jo tanacsok kezdo exportéroknek Palotas Sandortél

e Minden helyzet egyedi, meg kell talalni az odaillé6 megoldasokat

e Minden dontést el6zzon meg alapos piackutatas, informacioszerzeés,
kapcsolatépités

e Erdemes el6szdr olyan piacokon prébalkozni, amelyeket jobban
ismerunk, vagy hasonlo viszonyokkal talalkozhatunk ott, mint hazankban

Projektszemlélet az exportban

A Déli-Farm Kft. f6 tevékenysége — a takarmanyforgalmazas — a szakmai tudasra, a
tanacsadasra éplil. Onallé gyartasi kapacitassal nem rendelkeznek, alvéllalkozokkal
gyartatjak sajat recepturaju terméekeiket. Az arbevételt tekintve ez az lzletag a
nagyobb volumend, de f6képp a belféldi piacra korlatozodik.

Masik f6 (zletaguk az allattartasi eszk6zbk forgalmazasa, amelyet kereskedelmi
szempontbdl teliesen masképp épitettek fél. Nemcsak az allattartdé gazdasagoknak
értékesitenek kdzvetleniil, hanem kiépitettek egy viszontelad6i hélézatot. Igy a
végfogyasztokat tobbféleképpen is el tudjak érni. Ebben az (izletagban kivalo
exportlehetéseéget latnak, szeretnének erbteljesen névekedni a kiilpiacokon.

A cég szamara fontos, hogy a fejlédést uj innovativ eljarasok bevezetésével
biztositsak. Terveiket és elképzeléseiket kutatasfejlesztéssel, valamint palyazatok
segitségével valositiak meg. Piackutatassal, személyes kapcsolatok révén szereznek
informaciokat. Vasarokon vesznek részt kiallitoként vagy latogatoként, és sajat maguk
is rendeznek ilyen eseményt. A Déli-Farm Tavaszi Véasaron tébb szaz érdeklédével
talalkoznak.

Bér irasos stratégiaval vagy exportstratégiaval nem rendelkeznek, projektszemlélettel
végzik tevekenységlket. Magas szintli kereskedelmi és vallalatiranyitasi rendszer
biztositia folyamataik atlathatésagat, a feladatok elvégzését fejlett informatikai hattér
tamogatja. Tarsadalmi szerepvallalasuk és kapcsolatrendszeriik is széles koérid. A
Csongrad Megyei Kereskedelmi és Iparkamara tagjai, igénybe veszik az Enterprise
Europe Network szolgaltatasait. A Magyar Kereskedelmi és Iparkamara Karpat-
medencei Kollégiumanak Csongrad megyei tagjaként feladatuknak érzik, hogy mas
magyar vallalkozasoknak is segitsenek a hataron tuli kapcsolatok kiépitésében.
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Nézzen utana az Exportkalauzban!

Hogyan allapithaté meg, hogy mennyire innovativ egy kezd exportér cég? A
valasz megtalalhaté az Exportkalauzban.

A Déli-Farm Kft-hez hasonléan az exportér vallalkozasok életében kiemelt
szerepet kap az innovacié. A folyamatos fejlesztés a kkv-k sikeres exportjanak
alapvet6 feltétele, hiszen egyedi termékekkel konnyebben lehet versenyelényt
és kulpiacot szerezni. Az innovacié folyamatarodl, valamint arrdl, hogyan
vizsgalhaté a cég innovaciés potencialja, az Exportkalauzban olvashatnak
bdvebben.

Kiilgazdasagi konzultacia a Déli-Farm Kit-at

L2 NIk sephember 1. 8

Készitette a Business Provider Group Kft. a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara megbizasabdl, a
Nemzetgazdasagi Minisztérium tdmogatasaval.

@2014 Business Provider Group Kift.
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