EXPORTKALAUZ
Utmutaté kezdd exportdraknek

EXPORTSTRATEGIA

UZLETI MODELL — A LEGFONTOSABB PIACRA LEPESI STRATEGIAK

Ipari termékek Mas cégeknek Fogyasztoi termékek Egyes fogyasztoi Javasolhato-e a
(B2B) nyujtott (B2C) szolgaltatasok (B2C) kkv-k szamara?
szolgaltatasok (B2B,
B2A)
Jellemz6i: Sok esetben a Az internetnek Export esetében a Egyes specidlis
beszallitéi lanc részévé kdszdnhetben fogyasztoi termék szolgaltatasok
valik barhonnan lehet uzleti modellje is a | kivételével nem lehet
szolgaltatast nyujtani B2B beszallitasra exportalni
épulhet
Példak: Szerszamgépek Vallalati tanacsadas Tejtermékek Virusvédelmi
Autdipari alkatrészek Ugyvédi Palinka szolgaltatasok
Transzformatorhazak szolgaltatasok DVD (pl. Virusbuster)
IT-szolgaltatasok Online hirdetések (pl.
eTarget)
Kozvetett export (a cég nem keriil kozvetlen kapcsolatha az importalé orszag vevéivel)
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Ipari termékek Mas cégeknek nyujtott | Fogyaszt6i termékek Egyes fogyasztoi Javasolhaté-e a
(B2B) szolgaltatasok (B2B, (B2C) szolgaltatasok (B2C) kkv-k szamara?
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Valassza ki az On cége szamara széba johetd lizleti modelleket!

Gondolja végig, milyen elonyokkel és hatranyokkal jarhat a kivalasztott értékesitési stratégia!
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Nem javasolt

B2B ,Business-to-Business” roviditése. A mas cégeknek termel6 vagy szolgaltato
vallalatokat jeldli.

B2A .Business-to-Administration” roviditése. Az allami szektornak dolgozo cégeket jeldli.

B2C .Business-to-Consumer” roviditése. A fogyasztoi termékeket gyartd vagy szolgaltatd

cégeket jeldli.

Stratégiai partner

Olyan a célorszagban tevékenykedd partner, aki az altalunk is képviselt iparagban /
agazatban meghatarozé szerepet télt be.

Helyi képvisel6

Jellemzéen jutalékert dolgozik. Feladata, hogy képviselje cégunket a helyi piacon.

Disztributorok

Viszontelado, aki a termékulinket beilleszti a sajat portfolidjaba, és a sajat eszkdzeivel,
a meglévo értékesitési csatornain keresztul eladja.

Leanyvallalat

Onalld jogi személy, amelyet az adott célpiacon egy masik jogi személy, az
anyavallalat alapit meg. A leanyvallalat csak jogilag kulondl el, pénzugyileg és
gyakran szervezetileg is az anyavallalattél fligg. Rendszerint tékeerés cégek hoznak
létre leanyvallalatokat, abbdl a célbdl, hogy a célorszagban végrehajtsak a stratégiai
célokat.

Ko6z6s vallalat (joint venture)

Export esetében a magyar és a kulfoldi partnercég kozos vallalkozasat értjuk alatta.
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